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Il quadro normativo per operare
Maggio 2025: revoca delle sanzioni della UE

Transazioni commerciali libere

Libera esportazione e 
importazione di tutti i prodotti 
afferenti al commercio, quali 
macchinari industriali, materie 
prime, attrezzature per il settore 
Oil & Gas, materiali da 
costruzione, abbigliamento, 
accessori

Eccezione: restrizioni soggettive 
e merceologiche

Restrizioni per esportazioni e 
importazioni verso/da 380 
soggetti designati e per il settore 
della sicurezza e militare

Rimozione delle sanzioni 
secondarie USA

Rimozione delle disposizioni del 
Caesar Act che imponevano a 
soggetti non-US sanzioni 
secondarie



Negoziazione e contratti: aspetti fondamentali
01

Importanza dello scout
Figura essenziale per orientarsi nel mercato 
locale

02

Individuazione controparti
Selezione accurata dei partner commerciali 
affidabili

03

Memo scritti
Reporting di tutte le prime riunioni operative

04

Contratti in lingua unica
Evitare contratti in doppia lingua per prevenire ambiguità

05

Semplicità dei contratti
Preferire contratti concisi e chiari

Pagamenti Bancari
I pagamenti bancari in valuta forte sono 
soggetti a restrizioni valutarie specifiche

Sistema hawala
Il sistema dell'hawala rappresenta un 
metodo alternativo di pagamento, 
ampiamente utilizzato nelle transazioni 
commerciali con l'estero

Licenze di importazione
Necessarie per l'importazione in Siria di 
numerose tariffe doganali



Clausole dei contratti

Agenzia

Obbligo di registrazione dell'agente presso il Ministero 
del Commercio. Il contratto di agenzia deve essere 
formalmente registrato

Distribuzione

Esclusione dell'indennità di fine rapporto

Risoluzione delle Controversie

La Siria ha aderito alla Convenzione di New York sui lodi arbitrali, 
garantendo il riconoscimento e l'esecuzione delle sentenze arbitrali 
internazionali. Si consiglia di evitare l'ICC come foro arbitrale e di 
valutare attentamente la legge applicabile al contratto.

Aspetti fiscali

Tra Italia e Siria è in vigore una Convenzione contro la doppia 
imposizione fiscale, che tutela le imprese da duplicazioni 
dell'imposizione sui redditi e garantisce certezza nel trattamento 
tributario delle operazioni transfrontaliere.



Tipologie di Società

Il sistema societario siriano offre flessibilità agli investitori stranieri, con 
cinque tipologie di società sia di persone che di capitali. Gli stranieri 
sono ammessi a possedere partecipazioni in società locali fino al 100%, 
favorendo investimenti diretti e partnership strategiche.

Limited Liability Company
Capitale sociale minimo: 50 milioni SYP. Struttura flessibile ideale 
per piccole e medie imprese

Joint Stock Company
Capitale sociale minimo: 100 milioni SYP. Adatta per investimenti di 
maggiore entità e operazioni strutturate

Imposta Societaria: L'aliquota dell'imposta societaria è fissata al 22%



Free Trade Zones: Vantaggi Strategici
La Siria dispone di 7 Free Trade Zones , che offrono condizioni particolarmente favorevoli per le imprese che intendono operare nel mercato siriano e utilizzare il 
paese come hub logistico regionale.

Vantaggi Principali

1

Nessuna licenza di importazione
Non è richiesto alcun permesso o licenza di importazione per merci in 
ingresso nelle zone franche

2

Possibilità di riesportazione
Non sono previste norme o restrizioni alla riesportazione delle merci

3

Esenzione fiscale
Tutte le merci che entrano e sono stoccate nelle zone sono esentate da 
imposte e dazi locali

4

Operazioni in valuta estera
Tutte le operazioni in valuta estera sono libere da eventuali restrizioni 
valutarie applicabili

Per le strutture produttive delle zone franche: qualsiasi merce la cui importazione è consentita in Siria può essere importata, ma è necessario ottenere un 
permesso di importazione specifico.
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